VENDITA e COMUNICAZIONE PERSUASIVA

per l'Agente di Commercio

esistono 3 tipi di persone

coloro che fanno accadere le cose

coloro che guardano accadere le cose

e coloro che si meravigliano di ciò che accade
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Docente NICOLETTA TODESCO
15 - 29 NOVEMBRE
Centro Congressi QuidHotel

Mestre - Via Terraglio 15 (area Coin)
ampio parcheggio gratuito
Obiettivi: gli agenti saranno guidati ad acquisire strategie semplici e di immediata applicazione, che li porteranno ad avere una gestione più efficace delle vendite, della comunicazione e delle loro risorse.

Contenuti: 
- la comunicazione a due sensi 
- due tipi di vendita 
- l'atteggiamento e l'entusiasmo 
- modelli di vendita 
- come interagire al meglio con l'interlocutore - come gestire le obiezioni  
- le strategie di chiusura nella vendita 
- i 6 principi della persuasione.

Durata: 2 incontri di 4 ore ciascuna.
Quando: giovedì pomeriggio - dalle 15 alle 19.
Luogo: Centro Congressi QuidHotel - Via Terraglio 15 (area Coin)
Costo: €. 180 + Iva 21% ( tot. Euro 217,80)
Pagamento:  all'iscrizione per contanti o con Bonifico su: 
UNICREDIT GROUP MESTRE - IBAN: IT 12 I 02008 02003 000100506356
Attestato: al termine del corso verrà rilasciato Attestato di Partecipazione
Domanda d'iscrizione: da presentare entro 30 ottobre - posti limitati!
[image: image2.jpg]L7 =la



 VENEZIAFormazione  [image: image3.jpg]UNI EN ISO 9001:2008 | CERTIQUALITY
& MEMEROD DELLA
~FEDERAZIONE CISO.

NG jy

SISTEMA DI GESTIONE
QUALITA CERTIFICATO




 

info: tel. 041.930178 - segreteria@usarcivenezia.it  - www.usarcivenezia.it             
