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UNIONE AGENTI E RAPPRESENTANTI
DI COMMERCIO ITALIANI




2 seminari
Innovarsi per continuare a competere 

e cogliere i segnali di ripresa 
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	Dott. Carlo Baldassi
Con un'esperienza di 40 anni in qualità di manager, consulente in vari settori e docente universitario. Nei suoi seminari su marketing & vendite ha incontrato alcune migliaia di agenti e responsabili commerciali. E' già stato docente a dei corsi Usarci negli scorsi anni riscuotendo grande successo.
    


I due corsi mirano a fornire ad agenti in attività da tempo e a neofiti strumenti per affrontare in modo innovativo il mondo della vendita sempre più esigente e complesso. Il primo fornisce Tecniche innovative  di Vendita, il secondo Strumenti per organizzare e pianificare modernamente la propria Agenzia.
Destinatari: Agenti e rappresentanti di commercio e adetti alle vendite.

Durata:  giornate formative fulltime di 8 ore.    -    Posti limitati: 15 allievi
Luogo di svolgimento: Centro Congressi QuidHotel Via Terraglio 17 - MESTRE-VENEZIA

Costo singolo seminario:  associati €. 150 - under 35  €. 120  -  non associati €. 180 -  + IVA 

1° Seminario - SABATO 11 APRILE
Tecniche creative di vendita - Talento, competenze e organizzazione: le tre armi del venditore professionista. I 7 gradini della vendita creativa.
orario:  sabato 11 aprile   9.00 - 17.00

Iscrizioni:  entro il 25 marzo
2° Seminario  - OTTOBRE (data da definirsi)
La Gestione dell'Agenzia con criteri di budget - La scheda cliente per pianificare l'attività e il budget annuale. Il conto economico dell'Agente. Indicatori di performance per gestire il business (costo visite, rapporti con le mandanti ecc).
I POSTI SONO LIMITATI - ISCRIVITI SUBITO!

info: presidente@usarcivenezia.it
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VENEZIA - Via F.lli Bandiera 38  -  30175 VENEZIA Marghera -  tel. 041.930178 - fax 041.937009

info: segreteria@usarcivenezia.it  - sito: www.usarcivenezia.it
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